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2025年中国白及行业市场全景评估及发展

战略规划报告

一、行业概述

1.1.白及行业背景及发展历程

白及，又称白芨，是我国传统中药材之一，具有清热解

毒、消肿生肌、收敛止血等功效。自古以来，白及就被广泛

应用于中医药领域，深受医家推崇。白及的种植历史悠久，

起源于我国西南地区，后逐渐推广至全国。在古代，白及主

要作为药用植物，其种植和采集主要依靠野生资源。随着中

医药事业的发展，白及的需求量逐年增加，野生资源的供应

已无法满足市场需求，因此，人工种植白及逐渐兴起。

(2) 20世纪 80年代以来，随着我国农业产业结构调整

和中药材市场的繁荣，白及人工种植技术得到迅速发展。经

过科研人员的不断努力，白及的栽培技术日趋成熟，产量和

质量均得到显著提高。在此期间，白及种植区域也从最初的

西南地区扩展到全国多个省份，形成了以四川、云南、贵州

等省为主的规模化种植基地。此外，白及种植产业还带动了

相关产业链的发展，如种子、种苗、肥料、农药等，为当地

农民增收致富提供了新的途径。

(3)



研究报告

- 2 -

 进入21世纪，随着人们对中医药的重视程度不断提高，

白及的市场需求持续增长。同时，随着科技的发展，白及的

深加工技术也得到了突破，如白及提取物、白及胶囊等新产

品的研发，进一步拓宽了白及的应用领域。然而，白及产业

发展也面临着一些挑战，如种植面积扩大过快导致市场供需

失衡、农药残留超标、野生资源保护等问题。因此，如何实

现白及产业的可持续发展，已成为行业关注的焦点。

2.2.白及行业现状分析

(1) 目前，我国白及行业整体呈现出良好的发展态势。

种植面积逐年扩大，产量稳定增长，市场供应充足。据统计，

全国白及种植面积已超过 100万亩，产量达到数万吨。白及

产品包括中药材、提取物、保健品等多种形式，市场需求旺

盛。然而，随着种植规模的扩大，一些地区出现了盲目扩张、

种植结构不合理等问题，导致市场供需失衡，价格波动较大。

(2) 白及产业链逐步完善，从种植、加工到销售形成了

较为完整的产业链条。种植环节，技术不断进步，品种改良

和病虫害防治水平提高；加工环节，提取、浓缩等技术得到

广泛应用，提高了产品的附加值；销售环节，电商平台、中

药材市场等多种销售渠道并存，满足了不同客户的需求。同

时，白及产业还带动了相关产业的发展，如中药材物流、包

装等。

(3)
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 白及行业在发展过程中也面临着一些挑战。首先，中

药材质量参差不齐，农药残留、重金属超标等问题时有发生，

影响了行业的整体形象。其次，野生资源保护问题日益突出，

过度采集导致野生资源枯竭。此外，白及种植技术有待进一

步研究和推广，以提高产量和品质。针对这些问题，行业需

要加强监管，提高产品质量，加强野生资源保护，推动技术

创新，实现可持续发展。

3.3.白及行业政策环境

(1) 国家层面，近年来对中医药产业的重视程度不断提

升，出台了一系列政策支持中医药事业的发展。在中药材种

植方面，政府鼓励发展道地药材，实施中药材生产质量管理

规范（GAP），提高中药材质量。此外，国家对中药材种植

给予税收优惠、资金扶持等政策，以促进产业发展。

(2) 地方政府也积极响应国家政策，结合当地实际情况，

出台了一系列支持白及产业发展的政策。例如，在种植环节，

提供种植补贴、技术培训、良种推广等服务；在加工环节，

鼓励企业进行技术创新，提高产品附加值；在销售环节，拓

宽销售渠道，支持企业参加各类展销会，提高市场知名度。

(3) 此外，为加强中药材市场监管，国家出台了《中药

材质量管理规范》等政策，对中药材种植、加工、流通等环

节进行严格规范。同时，加大对违法违规行为的打击力度，

保障中药材市场的公平竞争。这些政策的实施，为白及行业

创造了良好的政策环境，有利于行业的健康、可持续发展。
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二、市场需求分析

1.1.市场需求规模及增长趋势

(1)
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 近年来，随着人们健康意识的增强和中医药文化的复

兴，白及市场需求规模持续扩大。据相关数据显示，我国白

及市场需求量已从 2010 年的 5000 吨左右增长至 2020 年的

近 1 万吨，年均复合增长率达到 10%以上。在国内外市场，

白及的需求量也在不断上升，尤其是在亚洲市场，白及作为

传统中药材，需求量逐年增加。

(2) 未来，随着中医药在国际市场的进一步拓展，白及

的市场需求有望继续保持增长态势。一方面，中医药在治疗

慢性病、肿瘤等领域的应用越来越广泛，白及作为重要中药

材，其市场需求将持续增加；另一方面，随着消费者对健康

养生产品的需求提升，白及提取物、保健品等衍生产品的市

场需求也将逐步扩大。

(3) 在政策扶持和市场需求的双重推动下，白及产业有

望在未来几年继续保持高速增长。预计到 2025 年，我国白

及市场需求规模将达到 1.5万吨以上，年均复合增长率将保

持在 8%左右。此外，随着国内外市场的不断拓展，白及的市

场需求规模有望进一步扩大，为白及产业发展带来新的机遇。

2.2.市场需求结构及分布

(1) 白及市场需求结构呈现多元化特点，主要包括中药

材市场、保健品市场、化妆品市场以及科研与制药市场。其

中，中药材市场占据主导地位，需求量最大，其次是保健品

市场和化妆品市场。随着人们对健康养生的重视，保健品和

化妆品市场对白及的需求逐年上升。
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 在地域分布上，白及市场需求主要集中在亚洲市场，

尤其是我国、日本、韩国等地区。其中，我国市场需求量最

大，其次是日本和韩国。此外，随着中医药文化的传播，欧

美市场对白及的需求也在逐渐增加。在国内外市场，白及的

需求主要集中在城市地区，尤其是经济发达地区。

(3) 白及市场需求结构还受到产品类型的影响。以中药

材市场为例，需求量最大的产品类型是白及块根，其次是白

及提取物。在保健品市场，以白及为主要成分的保健品需求

量逐年上升，如白及胶囊、白及片等。在化妆品市场，白及

提取物因其独特的护肤功效而受到青睐。不同市场对白及的

需求特点不同，企业应根据市场需求结构进行产品研发和市

场营销策略调整。

3.3.主要市场需求来源

(1) 中药材市场是白及需求的主要来源之一。随着中医

药的广泛应用，白及作为中药材的需求量逐年增加。医院、

药店、中药材市场等是白及的主要销售渠道。在中药材市场，

白及主要用于中医药配方，如治疗口腔溃疡、胃炎、胃溃疡

等疾病，其市场需求稳定且持续增长。

(2) 保健品市场对白及的需求也日益增长。随着人们对

健康养生的重视，以白及为主要成分的保健品，如白及胶囊、

白及片等，在市场上越来越受欢迎。这些保健品主要面向追

求健康生活方式的消费者，尤其是在城市地区，中高端保健

品市场对白及的需求量逐年上升。
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 科研与制药领域也是白及需求的重要来源。白及提取

物在生物医药领域的应用研究不断深入，如用于抗肿瘤、抗

炎、抗氧化等方面的研究。制药企业、科研机构等对白及提

取物的需求量逐年增加，推动了白及在科研与制药领域的市

场需求。此外，随着白及在化妆品、食品等领域的应用探索，

其市场需求来源将进一步多元化。

三、竞争格局分析

1.1.行业竞争态势

(1) 目前，我国白及行业竞争态势呈现以下特点：一是

市场竞争主体众多，既有大型制药企业，也有中小型中药材

种植和加工企业；二是市场竞争格局较为分散，尚未形成明

显的行业龙头；三是市场竞争激烈，价格竞争尤为突出，企

业在保证产品质量的同时，不断通过降低成本来提升市场竞

争力。

(2) 从地域分布来看，白及行业竞争主要集中在四川、

云南、贵州等主产区。这些地区拥有丰富的白及资源和较为

成熟的产业链，吸引了大量企业投资。然而，由于种植规模

过大，部分地区出现了产能过剩、价格下跌的现象，加剧了

市场竞争。

(3) 技术创新成为白及行业竞争的新焦点。随着科技的

发展，白及提取、加工等技术不断进步，企业纷纷加大研发

投入，提高产品附加值。同时，企业通过打造品牌、拓展市

场、提高服务质量等方式，提升自身竞争力。在未来的市场
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竞争中，技术创新和品牌建设将成为企业制胜的关键。

2.2.主要竞争者分析
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(1) 在白及行业的主要竞争者中，四川某药业有限公司

凭借其规模优势和品牌影响力，位居行业前列。公司拥有完

整的产业链，从种植、加工到销售，形成了较强的市场竞争

力。同时，公司注重产品质量和技术创新，其产品在市场上

具有较高的知名度和美誉度。

(2) 云南某生物科技有限公司以白及提取物加工为主

导，专注于白及产业链的上游环节。公司拥有先进的提取技

术，产品主要出口至日本、韩国等国家和地区。公司在国际

市场上的竞争力较强，是国内白及提取物出口的重要企业之

一。

(3) 贵州某中药材种植基地则专注于白及的种植和初

级加工，以优质的原材料供应市场。基地采用科学的管理模

式，确保了白及种植的产量和品质。基地通过与下游企业的

紧密合作，形成了稳定的销售渠道，成为白及行业的重要原

材料供应商。

3.3.竞争优势及劣势分析

(1) 白及行业竞争者的优势主要体现在以下几个方面：

首先，规模优势。一些大型企业拥有庞大的生产规模和市场

份额，能够通过规模效应降低成本，提高产品竞争力。其次，

品牌优势。知名企业拥有良好的品牌形象和市场信誉，能够

吸引更多消费者。再次，技术优势。技术创新是提升企业竞

争力的关键，一些企业通过自主研发和技术引进，不断提升

产品品质和附加值。
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(2) 然而，白及行业竞争者也存在一些劣势：首先，产

品同质化严重。由于白及行业进入门槛相对较低，许多企业

生产的白及产品在品质、功效上存在较大差异，导致市场竞

争激烈。其次，市场竞争激烈导致价格战频繁。企业为了争

夺市场份额，往往采取低价策略，这不仅影响了企业的盈利

能力，也影响了行业的健康发展。再次，技术创新能力不足。

部分企业缺乏研发投入，产品创新能力较弱，难以满足市场

多元化需求。

(3) 此外，白及行业竞争者的劣势还表现在产业链整合

能力不足。部分企业仅限于产业链的一环，如种植、加工或

销售，缺乏对整个产业链的掌控能力。这导致企业在面对市

场波动、原材料价格波动等风险时，难以有效应对。因此，

提高产业链整合能力，实现产业协同发展，是白及行业竞争

者需要解决的重要问题。

四、产业链分析

1.1.产业链上下游分析

(1) 白及产业链上游主要包括种植环节，涉及种植基地、

种子供应商、种植农户等。种植环节是产业链的基础，直接

影响着白及的产量和品质。近年来，随着规模化种植的推广，

种植基地逐渐成为产业链的核心环节，通过标准化种植和管

理，确保了白及的优质原材料供应。

(2)
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 中游环节以加工为主，包括白及提取、浓缩、干燥等

工序。这一环节将原材料转化为具有更高附加值的产品，如

白及提取物、白及粉等。中游企业通常具有较强的技术实力

和加工能力，能够满足不同客户的需求。此外，中游环节还

涉及包装、物流等环节，确保产品从工厂到市场的顺利流通。

(3) 产业链下游主要包括销售环节，涉及医药企业、保

健品企业、化妆品企业等。下游企业根据市场需求，将白及

产品应用于药品、保健品、化妆品等领域。随着白及应用领

域的不断拓展，下游市场需求持续增长，对白及产业链的稳

定性和产品质量提出了更高要求。同时，下游企业对白及产

品的需求也推动了产业链各环节的协同发展。

2.2.产业链各环节分析

(1) 种植环节是白及产业链的基础，这一环节主要涉及

土地选择、种植技术、病虫害防治等方面。优质的白及种植

基地通常会选择适宜的土壤和气候条件，采用科学的种植技

术，如合理密植、适时施肥、灌溉等，以保证白及的生长周

期和产量。同时，病虫害防治也是种植环节的关键，需要采

取有效的预防措施，确保白及的品质。

(2) 加工环节是白及产业链的核心，涉及提取、浓缩、

干燥等工艺。白及提取技术要求较高，需确保有效成分的提

取率和纯度。浓缩过程旨在去除多余的水分，提高产品的浓

度和稳定性。干燥环节则需保证白及产品的干燥均匀，避免

有效成分的损失。这一环节的技术水平直接影响到产品的质
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量和市场竞争力。
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(3) 销售环节是白及产业链的终端，包括医药、保健品、

化妆品等领域的销售。医药企业将白及产品作为中药材用于

药品生产；保健品企业则将其作为原料开发功能性产品；化

妆品企业则利用其美容养颜功效，开发相关化妆品。销售环

节的成功与否，取决于产品的市场定位、品牌推广和客户服

务。此外，电商平台、中药材市场等销售渠道的拓展，也为

白及产业链的下游企业提供了更多机会。

3.3.产业链发展趋势

(1) 白及产业链的发展趋势首先体现在种植环节的规

模化、标准化和科技化。随着农业现代化的推进，白及种植

将更加注重品种选育、病虫害防治和可持续发展。未来，种

植基地将采用智能化管理，提高种植效率和产量，同时保障

白及的品质。

(2) 在加工环节，白及产业链将更加注重产品的深加工

和精加工。随着技术的进步，白及提取物的应用领域将进一

步拓展，包括生物制药、化妆品、食品等领域。企业将加大

研发投入，开发更多高附加值产品，以满足市场需求。

(3) 销售环节将更加注重品牌建设和市场拓展。白及产

业链下游企业将通过打造品牌形象，提升产品附加值，增强

市场竞争力。同时，随着电子商务的快速发展，白及产品将

通过网络平台实现更广泛的销售，拓展国内外市场。此外，

产业链各环节的协同发展也将成为趋势，实现资源优化配置，

提升整体产业链的竞争力。
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